
 

 

 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir Leute, die mit uns das Bauen der 

Zukunft schon heute möglich machen wollen. 

Vertriebsprofi (m/w/d) 

 Bregenz 

Flexibel, leistbar, nachhaltig: Hochwertige, vorgefertigte Holzelemente 

und Lean-Management für einen neuen Wohnbau. Das ist WoodRocks! 

Deine Aufgaben 

Du screenst Märkte in 

DACH, baust 

Beziehungen auf und 

pflegst sie langfristig 

Du gestaltest Angebote 

mit Mehrwert, 

verhandelst auf 

Augenhöhe und 

repräsentierst unsere 

Werte nach außen 

Du arbeitest eng mit 

Technik & Management 

– partnerschaftlich und 

zielorientiert 

 

Dein Profil 

Erfahrung im beratenden 
oder technischen 
Vertrieb – z. B. im 
Holzbau, Bau oder 
Anlagenbau 

Du bist mutig, motiviert, 
hungrig, offen, 
dynamisch – Bereit für 
neue Aufgaben! Die wir 
„nicht immer so gemacht“ 
haben!  

Ein Gespür für 
Menschen, ein klarer 
Blick für wirtschaftliche 
Zusammenhänge 

Interesse an 
nachhaltigen 
Innovationen und einem 
sinnstiftenden Job 

 

 

 

Interesse an dem 
Werkstoff Holz 

 

Unser Angebot 
 

Rocke den Wohnbau mit 
uns! Als Revolutionär mit 
eigener Persönlichkeit er-
hältst Du dazu von uns 
alle 
Entfaltungsmöglichkeiten, 
die wir Dir als Teil eines 
der erfolgreichsten 
Bauunternehmen 
Österreichs zur 
Verfügung stellen 
können: 
von spannenden, 
abwechslungsreichen 
Aufgaben über Sozial-
leistungen, die weit über 
Branchenschnitt liegen, 
bis hin zu vielfältigen 
Entwicklungschancen.  
Gehälter liegen deutlich 
über dem Kollektivvertrag 
für Baugewerbe und Bau-
industrie und orientieren 
sich an Qualifikation und 
Berufserfahrung. 
 

 

Du hast Interesse mit uns 
zu rocken? 
Es erwartet Dich span-
nende Herausforderungen 
in Deinem Aufgabengebiet, 
ein hervorragendes 
Arbeitsklima und vielfältige 
Entwicklungsmöglichkeiten. 

Stelle Kontakt 

 

Rhomberg Bau GmbH 
z. Hd. Sabine Losik 
Mariahilfstraße 29 
6900 Bregenz/Österreich 
www.rhomberg.com 


