Jobs.HolzConsulting.de

HolzHeadHunter.de

- k

Zum nédchstmaoglichen Termin suchen wir im Exklusivauftrag fir einen unserer Klienten

Sales Manager (m/w/d) - Schnittholz
Deutschland | Benelux | Europa

Arbeitsplatz Rheinland Pfalz & Home-Office
inkl. flexibler Arbeitszeiten

Vertrag Unbefristeter Arbeitsvertrag
Attraktives Gehaltspaket | 30 Tage Urlaub
PKW Neutrales Dienstfahrzeug - optional zur priv. Nutzung

fakultativ Elektro- bzw. Hybrid-Fahrzeug

Wir denken hierbei an einen echten Branchenkenner (m/w/d) im Vertriebs-
bereich , Schnittholz", welcher neben fundierte Fachkompetenz auch profunde
Kenntnisse in den Markten Deutschland & Benelux sowie in den angestrebten
Markten in Gesamt-Europa mitbringt. Im Idealfall haben Sie bereits Sales- &
Beratungserfahrung bei einem national oder international tatigem Unter-
nehmen gesammelt. Nach Ihrer Einarbeitungsphase werden Sie das Unter-
nehmen im operativen Vertrieb nach aussen hin vertreten und sich hierbei flr
die aktive ErschlieBung neuer, profitabler Geschaftsfelder und die Identifi-
zierung weiterer Wachstumsmarkte zustandig zeigen und somit auch die Ver-
antwortung fir den reibungslosen, vertrieblichen Gesamtablauf tragen.

Ihre spannenden Aufgaben:

« Akquisition, Pflege und Betreuung neuer Kunden und landerdefinierter
Projekte

- Aufbau von Kundenpartnerschaften auf dem (inter-)nationalen Markt

+ Professionelle (Weiter-)Entwicklung und Umsetzung von markt- &
produkt-spezifischen Vertriebskonzepten

« Unterstitzung bei der strategischen Zukunftsausrichtung (Produkt-
portfolio & Mérkte)

« Enges Zusammenspiel mit den verschiedenen, involvierten Abteilungen
(Produktion, Einkauf, Geschéftsleitung)

Fachliche Eckpunkte:

« Sie koénnen nachweisbare Vertriebserfahrung und nachhaltige Ver-
netzungen auf nationaler und ggf. internationaler Ebene vorweisen

« Fundierte Kenntnisse der relevanten Hauptmarkte und optimalerweise
erweiterte, europadische Lander-Marktkenntnisse

+ Gelebte Erfahrung in Vertrieb & Sales von (Schnitt-)Holzprodukten

« Mehrjahrige, beruflich erfolgreiche Entwicklung eine einer identischen
oder thematisch vergleichbaren Position

+ Deutsch- & Englischkenntnisse - ggf. plus weitere Sprachkenntnisse

Personliche Eckpunkte:

+ Ausgepragtes ,(Schnitt-)Holzwissen™ & holztechnisches Verstandnis

+ Echte ,Hands-On"“-Mentalitat im Hinblick auf ,Sales & Verkauf® mit
eigenstandiger, methodischer und I6sungsorientierter Arbeitsweise

- Fahigkeit langfristige und von vertrauen gepragte Kundenbeziehungen
aufzubauen

+ Soziale und kommunikative Kompetenzen und Konzeptionsvermégen,
verbunden mit fairem und kundenorientiertem Umgangsstil

+ Bereitschaft zur nationalen und internationalen Reisetatigkeit

Unsere Angebote an Sie:
« Betriebliche Altersvorsorge & Erfolgsbeteiligung
+ Spannende Aufgaben in einem internat. tatigem Familienunternehmen
+ Aktive Zukunftsgestaltung und Ausrichtung des Unternehmens
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